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Abstract

Optimization modeling is a method used to find the best solution to a problem from a set of possible
options. This problem has not optimized complex oil sales and produced an efficient and profitable
oil sales strategy for the Barkah Jaya Motor Workshop. This research aims to optimize oil sales at
the Barkah Jaya Motor Workshop. This research uses the simplex method as its approach. This
research discusses two types of oil, namely, Pertamina oil purchased at a price of 90,000/oil and
Shell oil purchased at a price of 75,000/oil. The results of this research concluded that the optimal
strategy identified was to sell 2 pcs of Pertamina oil and Shell oil to produce a maximum profit of
idr 200,000.

Abstrak
Pemodelan optimasi adalah metode yang digunakan untuk menemukan solusi terbaik untuk suatu
masalah dari sekumpulan pilihan yang memungkinkan. Permasalahan ini belum mengoptimalkan
penjualan oli yang kompleks dan menghasilkan strategi penjualan oli yang efisien dan
menguntungkan bagi Bengkel Barkah Jaya Motor. Penelitian ini bertujuan untuk mengoptimalkan
penjualan oli di Bengkel Barkah Jaya Motor. Penelitian ini menggunakan metode simpleks sebagai
pendekatannya. Penelitian ini membahas dua jenis oli yaitu, jenis Oli Pertamina di beli dengan
harga 90.000/oli dan Jenis Oli Shell di beli dengan harga 75.000/oli. Hasil penelitian ini di simpulkan

1 Korespondensi Penulis.

377


mailto:202210215098@mhs.ubharajaya.ac.id
mailto:202210215188@mhs.ubharajaya.ac.id
mailto:202210215097@mhs.ubharajaya.ac.id
mailto:paduloh@dsn.ubharajaya.ac.id

bahwa strategi optimal yang diidentifikasi adalah dengan menjual 2 pcs oli Pertamina dan oli Shell
menghasilkan keuntungan maksimal sebesar Rp. 200.000.

Pendahuluan

Industri otomotif adalah salah satu sektor ekonomi yang terus berkembang seiring dengan
pertumbuhan mobilitas dan jumlah kendaraan di jalan. Sebagai bagian integral dari perawatan kendaraan,
penjualan oli memegang peranan penting dalam menjaga kinerja dan umur pakai mesin kendaraan.
Dalam konteks ini, bengkel otomotif menjadi salah satu entitas yang berperan dalam menyediakan oli dan
layanan perawatan yang berkualitas bagi para pelanggan mereka. Salah satu bengkel yang beroperasi di
dalam industri ini adalah Bengkel Barkah Jaya Motor, yang berkomitmen untuk memberikan layanan
terbaik kepada para pelanggannya.

Untuk terus meningkatkan efisiensi operasional dan profitabilitas, Bengkel Barkah Jaya Motor
menghadapi berbagai permasalahan, termasuk manajemen stok dan strategi penjualan oli mereka.
Dengan fluktuasi permintaan pelanggan, variasi harga jual oli, dan biaya yang terus berubah, diperlukan
pendekatan yang cermat dan terarah dalam mengelola aspek penjualan ini. Oleh karena itu, penelitian ini
bertujuan untuk merancang model optimasi yang dapat membantu Bengkel Barkah Jaya Motor dalam
mengambil keputusan yang tepat terkait penjualan oli mereka.

Model optimasi yang diusulkan dalam penelitian ini akan mempertimbangkan berbagai variabel
yang relevan, termasuk namun tidak terbatas pada permintaan pelanggan dan ketersediaan stok. Dengan
memanfaatkan konsep matematis dan teknologi informasi, penelitian ini akan menggunakan metode
Simpleks, sebuah pendekatan yang terbukti efektif dalam menyelesaikan masalah-masalah optimasi
dalam konteks yang kompleks. Dengan demikian, diharapkan bahwa model optimasi yang dikembangkan
akan memberikan panduan praktis bagi pemilik bengkel dalam merencanakan strategi penjualan oli yang
efisien dan menguntungkan.

Selain manfaat praktis bagi Bengkel Barkah Jaya Motor, penelitian ini juga memiliki implikasi yang
lebih luas dalam konteks industri otomotif secara keseluruhan. Dengan menyediakan panduan dan
pendekatan yang terbukti dalam mengelola penjualan oli, penelitian ini dapat menjadi kontribusi yang
berharga dalam pe ngembangan strategi penjualan yang berkelanjutan dan berorientasi pada kebutuhan
pelanggan. Melalui pengoptimalan penjualan oli, diharapkan bahwa Bengkel Barkah Jaya Motor dan
bengkel-bengkel sejenis lainnya dapat meningkatkan kinerja operasional mereka, meningkatkan
kepuasan pelanggan, dan pada akhirnya, mencapai pertumbuhan bisnis yang berkelanjutan.

Metode Penelitian

Penelitian ini menggunakan metode observasi untuk mengumpulkan data mengenai proses
distribusi oli di Bengkel Berkah Jawa Motor di Bekasi. Peneliti secara langsung mengamati dan mencatat
setiap langkah dalam mengoptimalkan penjualan oli. Observasi ini akan memberikan pemahaman yang
mendalam tentang proses tersebut, termasuk identifikasi potensi hambatan atau masalah yang mungkin
terjadi. Metode wawancara juga digunakan untuk mendapatkan pandangan dari berbagai pihak yang
terlibat dalam rantai pasok oli di Bengkel Barkah Jaya Motor. Pertanyaan yang diajukan akan mencakup
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aspek-aspek seperti efisiensi operasional, tantangan yang dihadapi, dan saran untuk perbaikan. Selain
itu, penelitian ini juga menggunakan metode analisis data dengan pemrograman linier menggunakan
software QM POM untuk penguijian data. Penelitian ini dilakukan melalui beberapa tahapan, termasuk
penentuan variabel keputusan, penentuan fungsi tujuan, dan penentuan batasan.

Hasil Pembahasan
2.1 Sekilas Mengenai Bengkel

Konfersi Barkah Jaya Motor merupakan sal ah satu bengkel yg bergerak dibidang otomotif.
Bengkel ini memproduksi berbagai jenis oli yang diminati di pasaran. Pada pnelitian ini hanya membahas
2 jenis oli yaitu jenis Oli Pertamina dan Jenis Oli Shell. Dari 2 jenis oli tersebut di beli dengan harga yang
berbeda, untuk harga Oli Pertamina di beli dengan harga 90.000/oli dan oli merek Shell dibeli dengan
harga 75.000/oli. Dibawah ini adalah data yang telah diperoleh dari bengkel Barkah Jaya Motor Bekasi :

No  Rincian Jenis oli ketersediaan
Pertamina Shell

1. | Oli(ml) 30000 40000 70.000

2. \ Biaya pengiriman/box(Rp) 6000 16000 22.000

3. \ Waktu pengiriman(menit) 20 20 40

Harga 100.000 85.000

2.2 Menentukan Variabel Keputusan

Berikut adalah variabel keputusan yang digunakan dalam masalah ini :
X1 = Oli Pertamina
X2=Oli Shell

2.3 Menentukan Fungsi Tujuan

Fungsi tujuan dalam penelitian ini adalah untuk memaksimalkan keuntungan dari penjualan oli
dengan mengoptimalkan produksi untuk setiap jenis oli yang dihasilkan. Harga yang ditetapkan untuk
masing masing jenis oli adalah Rp.100.000/oli untuk oli pertamina dan Rp. 85.000/oli untuk oli shell.
Sehingga:

Z =100000X1 + 85000X2

2.4 Menentukan Fungsi Batasan
Berdasarkan penjelasan diatas, dapat dirumuskan fungsi batasan sebagai berikut :

30.000X1 + 40.000X2 < 70.000
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6.000X1 + 16.000X2 < 22.000
20X1 +20X2<40
X1>0
X2>0

Data kemudian diproses menggunakan aplikasi POM/QM for Windows, sehingga menghasilkan output
seperti yang ditunjukkan pada gambar 1.

i L iner| Dioaramming Results

Konfrensi Oli Solution

Konfrensi Oli Solution

Variable Status Value
| Basic 2

X2 NONB... 0
slack 1 Basic 10000
slack 2 Basic | 10000
slack 3 NONB... 0
Optimal Value (Z) 200000

Gambar 2. Solution List pengolahan data dengan POM/QM
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Hasil pengolahan data menggunakan aplikasi QM for Windows tergambar dalam Gambar 1 dan Gambar
2. Dari gambar tersebut, dapat disimpulkan bahwa jumlah penjualan optimal untuk X1 (Oli Pertamina)
adalah 2 unit, sementara jumlah produksi optimal untuk X2 (Oli Shell) adalah 0 unit..

[Zems o < Dt Fore Color | Dt e ol | TR

Konfrensi Oli
X2

X1 2

Gambar 3 Solusi Grafik

Gambar 3 menunjukkan grafik yang dihasilkan dari data tersebut. Garis yang diarsir menunjukkan data
yang memungkinkan untuk mengalokasikan sumber daya yang tersedia.

Kesimpulan

Hasil penelitian ini menunjukkan bahwa penerapan model optimasi penjualan oli dengan metode
Simpleks telah memberikan dampak yang signifikan bagi Bengkel Barkah Jaya Motor Bekasi. Dalam
skenario konferensi bengkel, strategi optimal yang diidentifikasi adalah dengan menjual 2 pcs ol
Pertamina dan oli Shell, menghasilkan keuntungan maksimal sebesar Rp. 200.000. Namun, penelitian ini
masih memiliki peluang untuk pengembangan lebih lanjut guna meningkatkan pemahaman dan efektivitas
strategi penjualan. Dianjurkan kepada peneliti berikutnya untuk mempertimbangkan penggunaan aplikasi
lain sebagai bahan perbandingan, sehingga dapat memperluas cakupan analisis dan mengidentifikasi
opsi strategis yang lebih beragam.
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